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Sempre com Vocé

AMONTOADO
DE PRODUTOS

e Nao atende a demanda existente

e Nao tem similaridade e complementariedade correta
e Diversas pontas de fornecedores

e Produtos danificados / vencidos

MIX DE PRODUTOS
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e Aumenta as vendas.

e Amplia a base de clientes.
e Fortalece o caixa

e Elimina perdas.

v

AMONTOADO
DE PRODUTOS

Diminui as vendas.
Diminui a base de clientes.
Compromete o caixa
Aumenta as perdas.

MIX DE PRODUTOS
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Por quanto
vocé oferta

Onde vocé oferta Como vocé oferta

VANTAGENS COMPETITIVAS
DA EMPRESA E DOS

e Aumenta as vendas.

e Amplia a base de clientes.
e Fortalece o caixa

e Elimina perdas.

MIX DE PRODUTOS



VANTAGENS COMPETITIVAS

DA EMPRESA E DOS

DEFINICAO DOS
FORNECEDORES E
PRODUTOS

MIX DE PRODUTOS

PRODUTO PREGCO PRAGA PROMOGAO
v v v v

O que voce oferta Por qua

vocé oferta

3@ & 3

©@ 06 00

TRADE PRAZO FORMA
MARKETING ENTREGA PAGAMENTO PRECO

Onde voceé oferta Como vocé oferta

MARCA

FORNECEDOR A v v

OOOOOOOOOOO

e Aumenta as vendas.

e Amplia a base de clientes.
e Fortalece o caixa

e Elimina perdas.

AZURE

SISTEMA DE GESTAO INTEGRADO

Hub,

INncomayi

Sempre com Vocé
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" Sempre com Vocé
PRODUTO  PRECO PRACA PROMOCAO HUb
v v v v ®
= Por quanto

vocé oferta

Onde voceé oferta Como vocé oferta

PROCURE
PRODUTOS PARA
SEUS CLIENTES.

VANTAGENS COMPETITIVAS S
DA EMPRESA E DOS -

DEFINICAO DOS P : v v
FORNECEDORES E s . * v
PRODUTOS ';";"; - c v

OOOOOOOOOOO

E NAO CLIENTES
PARA SEUS

e Aumenta as vendas.

e Amplia a base de clientes.
e Fortalece o caixa

e Elimina perdas.

MIX DE PRODUTOS
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PRODUTO PRECO PRACA PROMOCAO G @ Al " HUb
v v v v J1 1IN ®
O qué vocé oferta :::aq::.“r:: Onde vocé oferta Como vocé oferta

VANTAGENS COMPETITIVAS o %

DA EMPRESA E DOS

000 0

TRADE PRAZO FORMA
MARCA MARKETING ENTREGA PAGAMENTO PRECO

DEFINICAO DOS S - 1
F O R N E C E D O R E S E 1 . .ITI.I. FORNECEDOR B v v
P R O D U TO S = ": \ FORNECEDOR C v

FORNECEDOR D

PAPEL DE ATRAIR
CONSUMIDORES E
SHOPPERS

ATENDER O DIA A DIA
DOS CLIENTES

MAIOR

VOLUME MAIS ! PREVENGAO

DE VENDAS LUCRATIVIDADE DE PERDAS

COMPRA E GESTAO POR
CATEGORIA

MENOS
RUPTURA

CONVENIENCIA
DESPERTAR

INTERESSE DE
COMPRA (DESEJO)

SAZONAL

Aumento das vendas.
Aumento da rentabilidade.
Fidelizacao do cliente.
Conquista de novos clientes.

e Aumenta as vendas.
* Amplla a base de clientes. Redugéo nos custos da operagao.

e Fortalece o caixa Organizacédo dos produtos facilitando a gestdo de compras e do

e Elimina perdas mix de produtos
. » Redugdo nas perdas com estoque

MIX DE PRODUTOS
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ESTOQUE / PATRIMONIO

e Planejamentoe Gestéo

CAIXA

e Gestdo da estrutura de
capital

Fluxo

Conversdo
tiquete médio
Recorréncia de compra

e Utilizacdo de capital

préprio e de terceiros

e Giro do estoque
e Prazos de pagamento e
recebimento

* Quanto mais eu vendo menos L U C R O

dinheiro eu tenho no caixa?
e Aumento da margem

* Minha empresa dd lucro e ndo e REducéo de custos fixos (analise vertical e
tenho dinheiro no caixa? horizontal dos custos
e Reducdo do CMV
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Sugestoes de Novos Produtos

Oportunidade de faturamento mensal extra

RS 473.655,70

Sugestoes de novos produtos

10 » | MegIstras por paging

Codigo de Taxa Conversao Valor Unitario Qtde. Media Vendida por Valor Faturamento Médio por
Barras 1 Descricao do Produto Media Medio Mées Mées

088381081658 MARTELETE MAKITA HR2470 220V 41,79 927,53 0,58 537,97
74283282026 CIMENTO CP-II 50 KG C5N 74,54 29 717,37 20811,70
2000885950450 TELHA 2 44X0,50 4MM 47,23 23,81 454 346 27
2050004361032 TELHA FIBROCIMENTO 2,44X0,92 5MM 36,54 43,51 26,09 5485,73
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Venda Cruzada . -
Venda Complementar

® Cadastro de Produtos - [ Afteracéio ]

|||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||||

Produto : | |
" C A: 20.00%
Dados Gersis | Precos | otetas | Fom — Venda de maior L
Similares mple valor agregado
| Aumento do tiquete SFELELLE
Codigo : l0520147 S
Descrigio : IVEDACIT 3.6L GALAO Ille-dl(l

Qtde. Pedidos : l padrdo 40 pedidos Curva B: 30.00%

*Qtde. minima de pedidos do produto principal para analisar os conjugados

% Corte : |1 0,000 padrao 10 %

“Percentual minimo de pedidos de produtos conjugados em relagdo aos pedidos do
produto principal

Produto: Curva A

Periodo de apuracao: 365 dias

Quantidade de pedidos do produto no periodo: 154
Faturamento do produto no periodo: RS 6.493,50
Quantidade vendida no periodo: 164

Corresponde a 0,03 % do faturamento no periodo

Parametros Gerais
Periodo de Apuragao: 365 dias
Gtde. minima de pedidos para apuracgao: 40
Percentual minimo de pedidos para produtos conjugados: 10 %

“Gravar | Lmpar | sar |

Produtos Conjugados

- - Qtde. Pedidos no % Venda
Codigo Descrigao : ;
periodo conjugada

CIMENTO CP 2 TODAS OBRAS VOTORAN

1495550 S0KG 23 34,42%
1840057 AREIA ENSACADA 20KG 29 18,83%
1840020 AREIA MEDIA (JACAREI) M3 20 12,99%
1490079 CIMENTO C5N CP 3 RS 50KG 19 12,34%
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® Cadastro de Produtos - [ Alterac&o ]

Sl 5
n— | 8 : oo

T 45
F
o _ =

Dados Germis Pregos l Ofertas ] Fumenedmesl meznfadn% % an - s 37,83
a
Similzres l Cnmplememar%s Cunjugadnﬁ] E—Cumrnemel E' == R 34,50
30 -

D Bloqueia o faturamento até a revisdo dos dados

Menor Preco  Preco Médic  Seu Pregco Maior Preco

Codigo Fabricante ; B0541580 Codigo Original : TBO3235830551
33
Codigo Opcional : |Marca : @
e
Cadige Macional : B 30 -
o
Cédigo ANP : E
Descrigio ANP £ 25 Rs 23,92
SCrigdo :
@ R& 21,47
Cédigo NBM : SEFAZ : 8 g L RE1L65
(]
Classificagdo Fiscal : Cadigo NCM : 25232910 o -
CEST : 0500100 Cédigo Ativo : 1= -
Menor Custo Custo Médio  Seu Custo  Maior Custo
Codigo E-Commerce : TEED
Preco E-Commerce : Preco Padrio b AD —
Modelo ; Serie : . I
Descrigdo : CIMENTO CP2 VOTORAM 3 E 35
o
Descrigdo Cupom Fiscal : |CIM CP 2 50KG E
— E 31} -
Origem : 0 Macional, exceto as indicadas a) s
_ x} RE 25,93
Familia : 195 BASICO - SACARIA N 2 25 - Rg 24,34
— (]
Uni. Medida Compra : UN Unidade a) o R$ 21,00
e
- 20 -
Multiplo Compra : 20,0000 |Peso Compra : 30, 000040
— Menor Custo Custo Médio  Seu Custo  Maior Custo
Uni. Medida Venda : LIk Unidade a)
Peso Unit. Venda : 50,00000 Tipo : 70% —
% IPl p/ Custo : 0 % IP1 pi Venda :
50% —
Yo IVA : Tempo de Garantia : {em diasg)
30% 45,54%

Fora de Linha : Status @

D Venda sob encomenda
[ kit

Movimenta estoque na produgdo do kit

Percentual de Lucro

43,35%
40%
30,759%
En%_ -
20%

Venda em diversas unidades de medida . ]
Menor Lucro Lucro Médio Seu Lucro  Maior Lucro

[ utiliza ordem de servigo de produgdo
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Ciclo de Compras impacta no quanto € necessario ter em estoque para
abastecer o periodo antes do estogue de seguranca

Lead Time impacta no quanto é necessario manter de seguranca

CC impacta
nesse ponto

EP |- ————————— ———t e ———— ——m—e e A ————-
ES
LT impacta
nesse ponto
Zero

EP = Estoque Pedido LT = Lead Time
ES = Estoque de Seguranca CC = Ciclo de Compra
EM = Estoque Maximo
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e Ciclode compras:
programacao de estoque para um determinado periodo de vendas.

e Lead Time (Tempo de entrega):
periodo desde o pedido de compra até a entrega dos produtos pelo fornecedor.

e Estoque Pedido:
ponto de pedido, representa 0o momento ideal para repor o estoque.

e Estoque de Seguranca:
guantidade adicional de produtos para atender um determinado periodo.

e Estoque Maximo:
nivel maximo de estoque.



SISTEMA DE GESTAO INTEGRADO
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ESTOQUE / PATRIMONIO

y_

e Planejamentoe Gestéo

CAIXA

e Gestdo da estrutura de
capital

e Utilizacdo de capital
préprio e de terceiros

e Giro do estoque

e Prazos de pagamento e

VENDA

Fluxo
Conversdo
tiquete médio

Recorréncia de compra

recebimento

* Quanto mais eu vendo menos L U C R O

dinheiro eu tenho no caixa?
e Aumento da margem

* Minha empresa da lucro e ndo e REducéo de custos fixos (andlise vertical e

tenho dinheiro no caixa? )
horizontal dos custos

e Redugcdo do CMV
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O Dias 30 Dias 45 Dias 60 Dias

. Compra Matéria Prima/ Venda do . Contasa . Contas a )
| Insumos e/ou Produto | Produto 1] Pagar | Receber

I e e e e e e I e I S e e e o I VLl A Bl LR Lot LA AL LR £ LA d 0

Giro do Estoque :
I | |

|
|
|
Prazo Médio de Pa ento |
|
I
|

| Prazo Médiolde Recebimento

Ciclo Economico

I Ciclo Financeiro

I
l Ciclo Operacional II



AZURE

SISTEMA DE GESTAO INTEGRADO incomaayi
HUb® Sempre com Vocé

Ciclo Operacional / CMO

“ Ciclo Operacional e Caixa Minimo Operacional (CMQ)

R

il — = == P e
Selecione uma das opgbes abaixo:

~u
% e
Ciclo Operacional Caixa Minimo Operacional
media de 12 meses evolucdo dos ultimos 12 meses

& Gerar Relatério Detalhado

T Aplicar filtros no Grafico

Giro de Estogue

Prazo Médio de Pagamento

Prazo Médio de Recebimento

Ciclo Financeiro

Ciclo Operaciona a7 Dias

Ciclo Operacional (em dias)

Corporativo
71 Dias
42 Dias

16 Dias

45 Dhas

|
0

T T T | | T T |
10 20 30 40 50 60 70 80

Cicle Operaciona Ciclo Financeiro  Giro do Estogue
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Detalhamento de Ponto Critico
Giro total do estoque

€ Os dados abaixo apresentam 0s parametros de calibracdo comparados ao desempenho atual de sua empresa

Cuantidade maxima de dias aceitavel para giro rotal de estocue: 180 dias
105
o 99
= Q0
: B
g ° /m__—m 82d
T _
53 = N
Dez Jan Fev Mar

Média do giro de estogue em dias: Média do giro de estogue em meses:
v 82 Dias 274 Meses
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Produto

TELHA
BRASILIT
TOPCOMFORT
SMM 2.44 x
1.10

ROCHAMAXX
80x80 POL
CARVALHO
2,62

ROCHAMAXX
80XB80
MATTE
BLOCK 2,62

PASTILHA
VDO 30X30
VAN GOGH
SALDOS

PORC
EMBRAMACO
72x72
P72106
2,55

PORC
EMBRAMACO
82xdd
P82035
Cx2,02

ROCHAMAXX
80XB0
MATTE
AREMA 2,62

INOUT
PREMIUM
T3X73 PPI-
J1020R 2,13

AMANCO
COLA AD
FLAMGE VD
Cx 110mm <

ACRO 3360
HD 53945
2,43

Status

Ativo

Ativa

Ativo

Ativa

Ativo

Ativa

Ativo

Ativa

Ativo

Ativa

Cadastro
Produto

16/05/2023

31/03/2022

23/02/2023

13/11/2012

22/12/2022

01/04/2022

30/11/2022

11/01/2023

01/06/2013

08/06/2023

Ultima
Venda

325/10/2022

23/02/2023

29/12/2022

20/02/2023

21/03/2023

11/11/2015

Dias
SEM
venda

29

232

111

111

174

167

114

85

2,772

Qt.

Estogue

270

3275

335,36

979

163,75

127,26

317,02

221,52

17

393,66

Un

LN

MT

MT

LN

MT

MT

MT

MT

N

MT

Qt.
Venda
Diaria
(media
de 12
meses)

0

0,19434

0,00549

0,00555

0,09405

0,05569

Dias
Estogue

1.685

178.324

22.930

3.371

3.978

V. Estoque
a Preco
Venda

24,273,00

19.617,25

14,386,954

13.255,66

12,745,594

12.713,27

13.500,16

13.269,05

11,938,038

11.770,43

6.915.670,08

V. Projecdo
Venda
(proximos
12 Meses)

0,00

4.249,43

0,00

27,13

0,00

202,37

1.472,58

1.217,50

0,00

0,00

4.511.584,93 2.403.999,20

Wi

Projecaoc
Venda
(apas 12
Meses)

24.,273,00

15.367,82

14,335,594

13.228,53

12.745,%4

12.510,90

12.127,58

12.051,55

11.938,08

11.770,43
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GESTAO COMPLETA
EM TEMPO REAL

AZURE

Gerenciamento de Processos Vitais

Compras

~" \ariac8o de prego entre compras

" Pedidos atrasados

-

Vendas
« Pegioos aguardando liveraglo

«" Rentabdidade abaixo da média
" Taxa 0e conversdo apaing 0a média

Legenda: W Zuc

®»

Recebimento de Mercadorias

" Recebimentos com atraso

" Divergéncias com Pedido de Compra

Expedicdo

' Romaneios ou pedidos em atraso
aTiE

w E"".'C,'&'JC realizad com atraso - L

« ARG Ingicé ge :-:1:33:; & romangios

&

Estoque

" Giro total do estoque

$

Financeiro

v Prazo médio e pagamento
+ Prazo médio de recenimenta
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Acdes para o aumento de caixa:

e Aumentar a margem de lucro
* Reduzir o custo.

* Reduzir o valor do estoque em relacdo ao
valor da venda

e Reduzir o prazo médio de recebimento

e Aumentar o prazo médio de pagamento.
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Altos niveis de estoque:

o Afetam o caixa

o Favorecem a perdaq, roubo, produtos danificados, obsolescéncia.
o Diminui a frequéncia de contato com fornecedor.

o Exigem maior espaco de estocagem e custo de LOCACAO.

o Custo médio de estocagem pode ficar maior do que o custo de

reposicdo, com a consequente diminuicdo da margem de lucro.
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COMO GERENCIAR MELHOR:
Processos internos definidos e acompanhados.

Sistema de gestdo.
N&o selecionar fornecedores considerando apenas preco e marca.
Evitar diversos fornecedores para a mesma linha de produto.

A quantidade comprada deve ser adequada ao volume de venda.
No recebimento de mercadoria, lancar imediatamente os produtos no estoque.
Conferir a mercadoria no ato do recebimento da entrega.

Realizar a venda utilizando a leitura do codigo de barras no produto.

Liquidar produtos sem venda ou com quantidade acima do ideal.

Conferir a mercadoria na retirada pelo cliente, na entrega, e nas transferéncias.
Demarcar area para a separac@o de produtos ja registrados como
movimentados (venda retira - entrega - transferéncia).

Realizar Inventarios frequentes e priorizar os produtos que mais afetam o valor
total do estoque.

Utilizar um coletor de dados para realizar o inventario.



Hub

ALZUURE

SISTEMA DE GESTAO INTEGRADO

Tem alguma pergunta?

Ligue para nossa equipe. Estamos sempre prontos para ajudar.

Telefone E-mail Site

(11) 4617-2727 comercial@azuresi.com.br Www.azuresi.com.br

Nosso WhatsApp
(11) 9 6857-2938



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

Profissionais com mais de 45 anos de
experiéncia, desenvolvendo solugdes Unicas

AZUURE
Hub,

Somos uma empresa de
sistemas de gestdo, fundada por
especialistas do setor em 2003




Contamos com uma equipe de

Especialistas

Preparados para atender de maneira
atenciosa, e de forma agil e simplificada.

Além disso, todo o time de suporte, conhece o
seu segmento e os problemas presentes no seu
dia-a-diaq, facilitando sua operacdo.




* Profissionais especialistas em varejo e gestéo de negocios.

 Gerente de conta para atendimento exclusivo.

e Mobilidade na utilizagdéo do sistema.
e Backup automatico e em tempo real, total seguranca para seus dados.
e Sistema desenvolvido com a mais moderna tecnologia.

N OSSOS * Integracéo com diversas plataformas de e-commerce.
e Processos ajustados a sua operagdo.

o o o
D I fe re n C I q IS e Ferramentas de apoio ao crescimento do resultado do seu negdcio.

e Indicadores de gestdo apresentados de forma simples.
Que fazem do nosso J P P

. . e * Plano de contas e DRE, entregues pronto para uso.
sistemaq, unico

e Calculo do ponto de equilibrio de vendas.

e Cdlculo e gestdo da necessidade do capital de giro.

e Exclusivo médulo de GERENCIAMENTO DE PROCESSOS.

e Pesquisa didria de precos de produtos (venda e custo), em mais de
400 lojas.

* Inteligéncia de mercado.



Vantagens de ser nosso cliente

Somos Especializados no seu segmento

\*|

Facilidade na Ferramentas Entenda e controle a necessidade de
operacdéo do dirigidas para capital de giro.

dia a diqa, e a reducgdo dos Tenha de forma simples e pratica

na gestao da custos do seu ferramentas que irdo gerar mais

empresa. negocio. resultado para sua empresa.



CONHECA O

constru

PLATAFORMA COM DICAS E IDEIAS
FOCADAS PARA EMPRESARIOS DO
SETOR DE MATERIAL DE BCONSTRU HUB

CONSTRUCAO




