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BRASIL VOLTA AO TOP 10 DO
RANKING DE MAIORES ECONOMIAS

pais superou a Russia, Coreia do Sul e Australia

maiores economias em 2022

PIB nominal
ranking (USS tri)

EUA 25,35
China 19,91
Japao 491
Alemanha 4,26
India 3,53
Reino Unido 3,38
7° 2,94
8o 292
oo Wl B nalia 2,06
}10° &3 Brasil 183
11° M Russia 1,83
12° (@, CoreiadoSul 1,80
13° g8l Australia 1,75
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Valoi

Brasil

PIB do Brasil cresce 1% no

primeiro trimestre de
2022

Frente ao mesmo trimestre de 2021, o PIB
brasileiro apresentou expansao de 1,7%

Por Lucianne Carneiro e Alessandra Saraiva, Valor — Rio

02/06/2022 09h02 .- Atualizado ha 4 dias
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¥ Variacao do PIB Construcao Civil X PIE Brasil

(acumulado no ano|
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ECONOMIA

Vendas no varejo crescem
20,5% em abril ante abril de

2021, mostra ICVA
ESTADAD
Sao Paulo
17/05/2022 10h09
A Cielo comunicou nesta terca-feira, 17/,
que as vendas no varejo em abril de 2022

cresceram 20,5%, descontada a inflacao,
em comparacao com Igual mes de 2021.
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89% das pessoas economicamente ativas,
estao empregadas

&% Estimativa da populacéo (pessoas

Periodicidade:

Anual

Abrangéncia:

Brasil. Grandes Regifes 210,000 00
Unidades ¢ :
& Municiplos
A el -
A 11 1 RO

W5 Desemprego r 111 1° tri 2022 111 4° tri 2021
——

Variacao trimestral - Brasil

Periodicidade:
Trimestral

Abrangéncia:
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89% das pessoas em idade para trabalhar
estao empregadas

Cartelra assinada

Caged: Brasil cria 197

mil empregos formais

em abril, acima das
expectativas

Foi o melhor resultado para o més desde
2012, e saldo de vagas com carteira assinada

criadas no ano passou de 770 mil

Equipe InfoMoney
6 jun 2022 10h14 - Atualizado 20 horas atras
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Portal O Tempo Economia Artigo

EMPREENDEDORISMO

Menos de 40% das empresas nascidas no
Bra5|l sobreVIvem apos cmco anos

O resultado ’ra a pesquisa Demografia das Emp itisticas de Empreendedorismo, que reunt
] até 2 ‘1-’,3

= LA BB EEE
FO)Jl HAPRFSS

Maioria das empresas no pais nao
dura 10 anos, e 1 de 5 fecha apos 1
ano

Segundo IBGE, das nascidas em 2008, apenas 2

."

5,3% continuavam de pé em 2018

Por Alessandra Saraiva, Valor —Rio
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3% das PEQUENAS
EMPRESAS, realizam
planejamento e gestao.

F s

e

InfFoMoney

Invista até 50% do FGTS 5 acfes que pagam bons dividendos O Segredo da Acumulacdo  Eletrobras  Tesla  Como construir uma startup de su

GGBR4 R$30,08 -052% IBOVESPA 11102 pis -1.15% DOLAR R$ 4,78 -0,23% BITCOIN RS 142.624 -1,72%

Falta maturidade na gestao

Apenas 10% das médias empresas no Brasil tém
planejamento de longo prazo, revela pesquisa

Auséncia de um modelo de gestao eficiente e controle de resultados dificultam o
desenvolvimento desses negocios

SAO PAULO — Uma pesquisa realizada pela consultoria Falconi revelou a fragilidade
na gestao das médias empresas no Brasil, que sdo aquelas que faturam anual entre

R$ 4.8 milhdes e R$ 300 milhdes.
B ————————
Segundo o levantamento, entre as 100 empresas entrevistadas, apenas 10%

declararam ter uma estratégia bem definida para os préximos trés a cinco anos, com
visao, missao, objetivos e metas definidas para o desenvolvimento do negdcio.
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Décima economia do mundo

RS 8.6 TRILHOES PIB 89%

89% da populacao
echomicamente ativa com renda

97% das empresas nao realizam
planejamento e gestao
adequada de seus negocios
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Famoso pelas megalojas, o grupo francés agora vai
Inaugurar pontos de venda em formato menor para
atender a demandas do dia a dia (via Economia
Estadao) #estadao

e B 2
B .__..
':‘_:_F—‘E'L FlL

Ative 35
0 ofertas€
aproveite

economia.estadao.com.br

Leroy Merlin vai investir R$ 1 bilhao na abertura de
150 lojas 'de bairro'




"E preciso comprar bem
para vender bem!"




"E preciso comprar bem
para vender bem!”
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Sem adequacdo:
e Perdemos produtividade
 Perdemos competitividade -
e Perdemos mercado , e e

» N3o PROSPERAMOS! A =)=



Construcdo do ambiente para a mudanca
participativa na organizacdo.

e Ciclo de vida da organizacao.
e Distingao da empresa familiar da empresa profissionalizada.
o Abordagem especifica nas empresas com sucessor em atividade.

| Comportamento orgs ional
2| Comportamentg

% Comportarn; fividyal

2, Mudang ude

al| Co to

Tempo




Construcdo do ambiente para a mudanca
participativa na organizacdo.

Mais novo
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Construcdo do ambiente para a mudanca
participativa nha organizacdo.

Conhecimento com
contexto

Voce aplica o
conhecimento de maneira

apropriada durante o Sabedoria
planejamento e no cursd

das s as acoes

Conhecimento
Informacado com

contexto

Vocé entende a relevancia
da informacao

Representacdo de fatos
Da base para desempenhar
de maneira inteligente

processos e tomar decisoes
Bt Wikoema lan e
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VENDAS

YRAAON
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e Avaliar as oportunidades do
mercado.

e Avaliar o resultado da operacao

em relacao ao ativo.
e Ativos proprios ?

YRAAON

CAIXA

VENDAS

Y

S —

LUCRO
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e Aumento do fluxo

e Aumento da conversao

e Aumento do ticket medio
mercado. ~ e Aumento da recorréncia

e Avaliar as oportunidades do

e Avaliar o resultado da operacao VENDAS

em relacao ao ativo.
e Ativos proprios ? .\

S —

CAIXA LUCRO

YRAAON
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e Aumento do fluxo

e Aumento da conversao

e Aumento do ticket medio
mercado. ~ e Aumento da recorréncia

e Avaliar as oportunidades do

e Avaliar o resultado da operacao VENDAS

em relacao ao ativo.
o Ativos proprios ? .\

CAIXA LUCRO
e Precificacao correta

e Aumento da margem
= e Reducao do Custo

YRAAON
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e Avaliar as oportunidades do
mercado.

e Avaliar o resultado da operacao

em relacao ao ativo.
o Ativos proprios ?

ATIVOS

e Aumento do fluxo

e Aumento da conversao

e Aumento do ticket medio
e Aumento da recorréncia

p—g

VENDAS

Y

LUCRO
e Precificacao correta

e Aumento da margem
= e Reducao do Custo

CAIXA

e Reducao do estoque.
e Aumento do prazo médio de pagamento.
e Reducao do prazo médio de recebimento.
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e Avaliar as oportunidades do
mercado.

e Avaliar o resultado da operacao

em relacao ao ativo.
e Ativos proprios ?

ATIVOS

A —g

VENDAS

CAIXA

e Reducao do estoque.
e Aumento do prazo médio de pagamento.
e Reducao do prazo médio de recebimento.

e Aumento do fluxo

e Aumento da conversao

e Aumento do ticket medio
e Aumento da recorréncia

LUCRO
e Precificacao correta

e Aumento da margem
= e Reducao do Custo
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e Aumento do fluxo

e Aumento da conversao

e Aumento do ticket medio
e Aumento da recorréncia

e Avaliar as oportunidades do
mercado.

o —g

e Avaliar o resultado da operacao

VENDAS
em relacao ao ativo.
e Ativos proprios ?

o A,

CAIXA LUCRO
e Precificacao correta

e Aumento da margem
= e Reducao do Custo

ATIVOS e Reducdo do estoque.
e Aumento do prazo médio de pagamento.
= e Reducao do prazo médio de recebimento.
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e Avaliar as oportunidades do
mercado.

e Avaliar o resultado da operacao

em relacao ao ativo.
o Ativos proprios ?

ATIVOS

VENDAS

CAIXA

e Reducao do estoque.
e Aumento do prazo médio de pagamento.
e Reducao do prazo médio de recebimento.

e Aumento ¢
e Aumento @
e Aumento @

e Aumento @

o fluxo

a conversao

o ticket médio
a recorréncia
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e ATIVOS

e Imoveis (proprios?)
e Veiculos

e Instalacoes

e Equipamentos

* Estoque
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* VENDAS

e Fluxo

e Conversao

e Ticket medio
e Recorréncia
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e LUCRO

e Formacao Preco
e Aumento da margem

e Reducao do custo
"

- -
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e LUCRO

Alocacao:
e |mpostos
e Custos Variaveis
e Custos fixos e
Pro-Labore

e Resultado Operacional

Q e |Investimentos
[ )

e Despesas Financeiras

e Formacao Preco

e Aumento da margem * Distrbuigao/Reserva de
e Reducao do custo
/&\&

o -
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e Reducao do estoque
e Aumento do prazo de pagamento
e Reducao do prazo de recebimento
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e CAIXA °

e Reducao do estoque
e Aumento do prazo de pagamento
e Reducao do prazo de recebimento
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e Porque quanto mais minha empresa
vende, menos caixa eu tenho?

® GESTA

Compra Matéria Prima/ Venda do
.~ Insumos e/ou Produto | ~ Produto




AZURE SISTEMAS

SERGIO DOMINGUES
construHub BALAN CO

PATRIMONIAL

DRE

(+) VENDA
(-) DESPESA VARIAVEL
) CUSTO MERCADORIA VENDIDA (CMV)
é =) MARGEM DE CONTRIBUICAO
) DESPESA FIXA
I§=) RESULTADO OPERACIONAL

RESULTADO OPERACIONAL = E

i |
RETORNO SOBRE AS VENDAS Patrimonio Liauido =
Retorno sobre o capital investido.
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PATRIMONIAL

Balango Patrlmonlal Balanco Patrimonial

Ativo Passivo Ativo Passivo
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.
® GESTAO FINANCEIRA .‘

e Giro de estoque

e Prazo médio pagamento T e@mpo
e Prazo meédio recebimento

e DRE Performance da operacao

Resultado Ativos

e Balanco Patrimonial _
Prosperidade
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Empresario antes da visao do DRE:
e Nao conhece o resultado da
operacao e a margem sobre as
vendas

Empresario apos a visao do DRE:

e Conhece o resultado da
operacao e a margem sobre as
vendas.

e Consegue avaliar a
rentabilidade sobre o PL
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Empresario antes da visao do Balanco
Patrimonial:
 Nao sabe se tem retorno sobre os
ativos e o Patrimonio Liquido.

Empresario apos a visao do Balanco
Patrimonial:
e Sabe avaliar o retorno sobre os
ativos e o Patrimonio Liquido.
e Consegue comparar o rendimento
sobre o PL com as demais op¢oes
de investimento do mercado.
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e Avaliar as oportunidades do
mercado.

e Avaliar o resultado da operacao
em relacao ao ativo.

o Ativos proprios ?
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R 3G
e ¥ X
Rty SR
' Pl v
-
B .
§ b

YRAAON




AZURE SISTEMAS

SERGIO DOMINGUES
construHuk

Sérgio Domingues

Alameda Tangara 80 - conj. 417B
Granja Viana - Cotia - SP

Fone: 011-461/-2727
sergio@azure.net.br
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Sérgio Domingues

Alameda Tangara 80 - conj. 417B
Granja Viana - Cotia - SP

Fone: 011-461/-2727
sergio@azure.net.br
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Sérgio Domingues

Alameda Tangara 80 - conj. 417B
Granja Viana - Cotia - SP

Fone: 011-461/-2727
sergio@azure.net.br
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Varejo de materiais de construcao:
resultados de 2021 e perspectivas para
2022

Administrador - 7 de janeiro de 2022

2021/2020 +16%
2020/2019 + 11%
150 BILHOES DE FATURAMENTO EM 2021

O varejo de materiais de construcao encerrou 2021 com crescimento de 16%, segundo o levantamento
realizado pela Anamaco (Associacao Nacional dos Comerciantes de Materiais de Construcao), em
parceria com o FGV IBRE (Instituto Brasileiro de Economia da Fundacao Getulio Vargas). A tendéncia de
crescimento no setor se deu de forma consoante ao que foi registrado em 2020, quando o varejo de
materiais de construcao cresceu 11% em comparacao com 2019, tendo sido registrado faturamento de
R$ 150,55 bilhées.




3 3

Lucro Empresa
{“Nivel do Mar”)
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100%
809%
0%
40%
20%

0%

80% 100%
% acumulado - Clientes
Lucrativos: clientes com lucratividade > 0

Sem retorno: clientes com lucratividade aprox, 0

Consumidores de margem: clientes com lucratividade < 0







Atualizacao Financeira
para Investidores

Preparado por Sérgio Araki, Veja como nosso negdcio se
Diretor de Operacoes saiu durante o Tl de 2025




A empresa viu uma média de 100 novos clientes por dia no

DeSta q u eS altimo trimestre.
do Trimestre

Apligue animacgodes e transicdes de pdagina a sua apresentacgdo do
Canva para enfatizar ideias e tornd-la ainda mais memoravel.

A empresa obteve quase R$85.000 em vendas em um més,
com markup de 300%.

Encontre magia e diversdo com as apresentacdes do Canva
pressionando C para ativar confete, D para tambores e O para bolhas.

A empresa contratou cinco novos funcionarios para se
adequar a crescente base de clientes.

Colabore em tempo real com seus colegas. Compartilhe tarefas e
trabalhe simultaneamente para criar uma apresentagcdo poderosa.




Os 10 Slides quevocé
precisa para um Pitch

por Guy Kawasaki

O propasito de um pitch é estimular Assim, o numero recomendado de
0 interesse, nao cobrir todos os slides para um pitch é dez. Esse
aspectos da sua Startup e martelar numero impossivelmente baixo for(;a

sua plateia até cansar. Seu objetivo vOoCceé a se concentrar sO no essencial.
é gerar interesse suficiente para Vocé pode adicionar mais alguns, mas

conseguir uma segunda reuniao. nunca deve exceder quinze slides -
quanto mais slides vocé precisar, mais

atraente deve ser sua ideia.




Projecoes Financeiras
e Metricas Principais

Faca um breve resumo sobre o que vocé quer discutir. /A

Forneca uma previsdo de trés anos, contendo
receita e métricas importantes, como o niumero
de clientes e taxa de conversao. Faca uma
analise de baixo para cima, ndo o contraério.

Exclua esta nota depois de editar esta pagina.



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

\.

Status Atual,
Realizacoes, Linha do
Tempo e Uso dos Fundos

e Faca um breve resumo sobre 0 que voce quer discutir.
a = 3 : Explique o status atual do seu produto, o
® _a[;a uim oreve resuimo soore 0 que vocCe quer @ ISCUtII‘. visual da préxima versdo e como voceé vai

usar o dinheiro que esta tentando levantar.

> :a(;a um breve resumao sobre o que voce quer discutir. Exclua esta nota depois de editar esta pégina.



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

<

(YL

Ld

Descreva a dor que vocé esta aliviando ou o
prazer que vocé esta fornecendo. O objetivo
€ mudar a taxa de retorno dos investidores.

Exclua esta nota depois de editar esta pagina.

roblema ou
Oportunidade

Descreva a dor que voceé estd
aliviando ou o prazer que vocé esta
fornecendo. O objetivo € mudar a taxa
de retorno dos investidores.


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

Destaques e AtualizacOes Principais

Nosso segmento de grandes
empresas contribuiu com a 40%
maior receita, com

Aplique animacoées e transicoes de pagina a sua apresentagcao do
Canva para enfatizar ideias e torna-las ainda mais inesqueciveis.




RESUMO DO CONTEUDO

Sobre a Trancoso
O Projeto
Demandas do Cliente

Funcoes da Construcao

Dados da Construcao

O Design
Nosso Calendario

Entre em Contato

TA&D | Visdao Geral de Projeto | 2020




Product |

Product 2

Product 3

Product 4

GENERAL OVERVIEW

58%

9%

10%

23%

DATA
ANALYSIS

SET UP FOR SUCCESS WITH STRATEGIC
PLANNING FRAMEWORKS, MARKETING,
DATA ANALYSIS, SWOT, AND MORE.

Catch your reader's eye by highlighting one

of your main points in this space.

«

YOU WILL FIRST DEFINE
THE BASIC PURPOSE OF
THE PROCESS AS WELL
AS THE REASONS FOR
CREATING IT.

)

A BIG PROPORTION OF CUSTOMERS

IMPRESS OUR PRODUCTS.
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DISTRIBUICAO )

ltem 1 ltem 2 ltem 3 ltem 4 Item 5

ORCAMENTAL

CUSTO PROJETADO
PARA O CLIENTE

Apresentacdes sao ferramentas de
comunicacao que podem ser usadas
como demonstracoes, palestras,

discursos, relatorios e mais.

TA&D | Visdao Geral de Projeto | 2020



CAI.ENDARIO ONDE DEVEMOS ESTAR PELOS
D0 PROJETO PROXIMOS CINCO MESES

-—

MAIO JUNHO JULHO AGOSTO
Apresentacdes sao Apresentacdes sao Apresentacdes sao Apresentacdes sao
ferramentas de ferramentas de ferramentas de ferramentas de
comunicacao que podem comunicacao que podem comunicacao que podem comunicacao que podem
ser demonstracoes, ser demonstracoes, ser demonstracoes, ser demonstracoes,

palestras e discursos. palestras e discursos. palestras e discursos. palestras e discursos.
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RE

(+) Venda Ativo B:ZERT

(-) Despesa Variavel

(-) Custo Mercadoria Vendida (CMV).
(=) Margem Contribuicdo

(-) Despesa Fixa

(=) Resultado Operacional

Resultado Operacional =
Retorno sobre a venda

Patrimonio Liquido =
Retorno sobre Capital Investido
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ATIVO VENDA LUCRO CAIXA
100

73

50

25




